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Communiquer sur les réseaux sociaux pour
promouvoir sa TPE

Apprenez a transformer vos réseaux sociaux en
véritables moteurs de croissance pour votre TPE!

Chez vous ou a distance Démarrage sous 3 a 4 semaines Et en plus, finangable

CE QUE VOS EQUIPES SAURONT FAIRE

® Comprendre les enjeux et les évolutions de la ® Définir des objectifs de communication clairs
communication digitale pour une TPE (notoriété, acquisition, fidélisation)

@ Concevoir des publications efficaces, adaptées a ® Générer des prospects via les plateformes
chaque réseau social sociales

@ Créer une communauté autour de son entreprise @ Suivre les indicateurs clés de performance (KPI)
sur les réseaux sociaux des réseaux sociaux

QUI ANIME

Ambre Royer

Formatrice en marketing digital et réseaux sociaux

Stratégie de contenu, gestion de communauté, création de contenus : elle forme les
entreprises 4 exister sur les réseaux sociaux.

Community Manager & Social Media Strategist. Ambre incarne l'identité de votre
marque sur les réseaux. Grdice & son expertise en stratégie de contenu, gestion de
communauté, animation sociale et création de contenus engageants, elle
transforme votre audience en communauté active et fidéle, sur Instagram, Linkedin,
TikTok et au-dela.
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LE PROGRAMME

ETAPE 2 . . o
01 Strategie digitale
® Comprendre les réseaux sociaux, définir ses
objectifs et ses publics, préparer un calendrier
éditorial.

ETAPE

02

Création de contenus

® Choisir les formats et réaliser des contenus avec
Canva et CapCut.

ETAPE . P)
03 Prospection et communaute

® Travailler la prospection, 'animation et la
modération de la communauté.

56‘2 Suivi des résultats

® Analyser les indicateurs et ajuster ses actions.

ETAPE

05

Linkedin et social selling

® Optimiser la présence professionnelle et
découvrir les usages de Sales Navigator, de
I'automatisation et des outils CRM, avec leurs
limites.

INFOS PRATIQUES

Pour qui Evaluation
Tout professionnel concerné par le sujet. Mises en situation et validation des acquis en fin de
3 . formation.
Prérequis
Aucun prérequis particulier pour participer a cette Accessibilite
formation. Notre référent handicap, Alexandre Kehyayan, étudie

avec vous l'adaptation du rythme, des supports et du
format. Contact : contact@formezvoo.com.

ET MAINTENANT

1. Un conseiller vient chez vous 3. 0n s’occupe de I'administratif
Audit gratuit de vos besoins, sans engagement. Convention, dates, et dossier de financement si vous y
avez droit.

2. Sous une semaine

Vous recevez 2 & 3 propositions adaptées. 4.Formation chez vous

3 & 4 semaines apres notre premier échange.



Construisons votre programme.
Trois questions, et un conseiller FormezVoo vous formezvoo.com/construire-mon-programme

rappelle avec une proposition sur mesure.
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